
正しい姿勢で
より難しいことを
より高い水準で
実行し続けること

⽇本最⼤のカレーチェーン
創業者宗次徳⼆さんから学んだこと

量は質に転化するとは

１



⽇本最⼤のカレーチェーン
創業者宗次徳⼆さんから学んだこと

客の声を聴け

「ヒントはいつも現場にある︕」

２



アンケート

１⽇
1000通︕



ライスの量

⾟さ/⽢さ

ソース

トッピング

自分の
お気に入り

カレーができる！



アレルギー対応



⽇本最⼤のカレーチェーン
創業者宗次徳⼆さんから学んだこと

値下げは人の目を奪うが
心を射ることはない

「安売りは誰も幸せにしない」

２



介護業界における「値下げ」「値引き」とは

値引き・値下げ 費⽤対効果が⾼い
⽫に何をのせるか︖



⽇本最⼤のカレーチェーン
創業者宗次徳⼆さんから学んだこと

目標は具体的に

「夢ではなくギリギリ達成できそうな“⽬標”を追いかける」

２

絵に
描いた餅



目標を具体化する メカニズム

短期（１年） いまより上
（現状維持はだめ）

ギリギリ達成できる 達成する

短期で設定
まずは今⽇︕
そして１年ごと︕

現状維持はダメ
今より⾼く︕

ギリギリ達成できる
⽔準に設定

必ず
達成する︕
＝勝ちグセ



⽇本最⼤のカレーチェーン
創業者宗次徳⼆⽒から学んだこと

良い経営とはやり続けることだ！

３


